Idag ar det femte Workshopen och idag blir det givetvis mycket

SUMMER WORKSHOPS || prat fran helgen.

1T e Men vi skall dven forbereda oss for véc framtid.
4 b W NG RITION _ Framtiden ligger da enligt Triathleten Asa inte i malet och
; drommen, utan den ligger i den egna prestationen. Det finns
e winssnguann o20-ionvarson [ alltid omstandigheter som paverkar oss och dessa kan vi kanske

inte paverka, men om den egna prestationen ar pa topp sa nar vi
bade drommar och mal sa fort det bara gar.

2. Alla kdnner sakert igen den har bilden, det sjalvklara flodet i
var moderna businessmodell.

VI HAR ETT SIALVKLART FLODE!!
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- Vi har adderat tva enkla hjalpmedel till allt som redan finns dar.
FLODET a‘\f )

Dessa tva hjalpmedel passar sdkert inte alla, men jag ar valdigt
taggad av dem.

Vi skulle idag prata om hur man far en kund att ge referenser och
hur man uppgraderar dem till férst ambassaddrer och darefter till
medlemmar.

Forst maste vi reda ut begreppet medlem. Det finns medlemmar
som har siktet installt pa att tjana nagra tusen i manaden och det
finns de som vill jobba med Herbalife som enda inkomst. Kom
ihag att nastan ingen vill detta fran start, det ar oftast nagot som
mognar fram om man som sponsor hjalper till med lite
shakeparty, skinkvallar, frukostmoten osv. Da ser den nya
medlemmen att det inte krdvs fantastiska kunskaper eller
resurser for att klara jobbet och bilden klarnar bit for bit.

Sen finns det en STOR GRUPP, kanske 80% av vara medlemmar
som Overhuvudtaget inte alls ar intresserade just nu, de vill bara
handla till sig sjalv som “rabattkund”.

Fine, 13t det vara sa, forcera inte, tryck inte pa, 1at dem vara,
plotsligt en dag blir Du kanske forvanad....



VART JOBB AR ATT FORANDRA ANDRA PERSONERS LIVSSTIL LANGSIKTIGT!

* VI GOR DET GENOMATT TILLHANDAHALLA NAGRA AV BRANSCHENS ABSOLUT
BASTA PRODUKTER.

® VI LOVAR OCH HALLER FORHOPPNINGSVIS VARLDENS BASTA SERVICE TILL VARA
KUNDER.

* VARA KUNDER FAR 1 90% AV FALLEN GODA RESULTAT OCH AR SUPERNOJDA.

*® VI BYGGER VANSKAP OCH RELATIONER MED VARA KUNDER OCH HOPPAS PA ATT
FA REFERENSER TILLBAKA.

®SEN FAR VI ALDRIG GLOMMA ATT VI HAR PERSONLIGA MAL
SOM OKAD FRIHET, EKONOMI OCH PERSONLIG UTVECKLING.

3. Var vision ar att i stort sett alla hade matt battre med vara
produkter i kroppen.

Vart mindset maste vara ratt och var strategiska tinkande
maste ocksé vara ratt om att vi skall kunna lyckas.

Vi har de bista produkterna!

Vi gor virldens basta uppfoljningar och levererar allt i tid.

Vi vill vara kompis med vara kunder och tar bort delar av det
affirsmassiga och ersitter med att vara en medmanniska.

Den affirsmissiga strategin ar inte att salja sa mycket som
mojligt till varje kund utan fa sd manga referenser som
mojligt!

Mark sa alltid ”Téank inte pa pengarna du tjanar pa en
forsaljning utan tank pa allt kul Du och Din nya Supervisor
kommer att goéra tillsammans i framtiden”.

Tank pa att det ar 4 miljoner manniskor som varje dag sitter
i sig en shake! Det ér vara bista foresprakare!!

Men tank pa Dina langsiktiga mal, tink pa hur Du kan
prestera optimalt, utan att bli fér jobbig for de som sagt att
de inte vill. Skaffa fler, filtera och analysera, till slut kommer
Din verkliga businesspartner och ni ar tva.......

4, Behover nog inga storre kommentarer, Mark Hughes visste vad
det handlade om!
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DU HAR VAL KOPT DIN BILJETT?

2500 vp, varfir dr det sa svirt for nagra att halla den nivén pa sin business?

Fiir mycket gympa och fior lite kund jakt.

Fir mycket fina foredrag och fir lite sociala kundgrupper.

For mycket datorviintan och for lite streetsmart aktiviteter.

Fiir mycket tinkande, planerande och funderande och allt fir lite action.

For mycket trialpack och liisa F1 burkar och for lite programkunder.

For mycket Facebook med shake & gympa och avsaknad av livsstilsupplevelser.
Fir lite gléidje och spontanitet bara allvar, afférer och fakta.

For lite verklig glidje i att hjilpa en person dt gangen till biittre hiilsa & framtid!

Use - Wear - Attract/Inspire
Knapnpen, fiygblad, riviappar, walk & talk, glada bilder pa samvaro, utmana, vaga gira saker!

5. Ar bara enkla hjilpmedel som fungerar om Du anvinder dem.
Annars ar de vardelosa!!

Prestera blev visst dagens starkaste budskap, agera kunde passat
lika bra!l

6. Nu till helgen som varit, vad tyckte ni?

Innan ni svarar vill jag bara sdga att jag idag flera samtal fran
personer som var dar, de flesta jattendjda med det mesta men en
tycker givetvis att valda delar kunde varit annorlunda. Det som ar
fascinerande ar tva personer kan uppfatta precis samma sak pa
rakt motsatt satt.

N&gon ALSKAR vad en viss person siger och gér pa scen medan
nagon annan sager sig avsky exakt samma sak.... Strange!

Om Hotellet och lokaliteterna?
Om Martin Ernst?

Om Ovriga talare?

Om stamningen generellt?

Om fredagen?

Om Partyt pa lordagen?

7. Nu till nagra punkter som jag skrev ner klockan 5 pa morgonen
i fredags, innan jag korde till eventet i Goteborg.

Det ar lite spontana tankar som gick runt i mitt huvud sa hart att
jag inte kunde sova pa morgontimmarna.

OBS! Det ar tankar och inte fardiga l6sningar pa varfor nagra har
det jobbigare att fixa sina 2500vp an andra.

Men jag tror att vi gjorde det enklare forr, vi hade mer fokus pa
att det skulle vara skoj.



Wovk Havd in Silence,
Let Success make the
Noise!

LAR ER ATT LYSSNA INNAN NI PRATARI!

8. Jag har lite svart for att man maste ”skrika” ut sin framgang.
Om man har framgang syns det anda.

Herbalife ar sa transparant att man direkt ser var framgangen
finns, det lyser igenom om man inte matchar sin pitch.

9. Likaval som man kan jobba en ny “jag” kan man jobba pa en ny
"businessmodell”.

10. Grunden i framgangen ligger har!

Idag hade jag en vairmepumpforsaljare pa besok. Redan innan
han var har har skickat 2—3 mail med ett 20-tal bilagor som skall
visa hur bra han ar och vilken lycklig kopare jag ar som kan
handla av just honom.

Han 6verdste mig med fakta som jag var helt ointresserad att
hora och absolut inte hade fragat om, men han malde bara pa.
Sen kom offerten i mail och 10 minuter senare kom ett mail till
med fler fordelar for just hans forslag.

Jag vill ha en varmepump som varmer mitt hus och min pool och
den skall installeras.

| torsdags hade jag ett annat féretag har och den killen gick runt
och tittade, sa ”ja detta ar inget problem, det dr en
standardl6sning, offert kommer om nagra dagar”.

Har Du nagra fragor?

| morgon kommer firma nummer 3, sen skall jag ta beslut!



11. Det var allt fér denna gang, kdnns som att nasta vecka blir
sista i denna serie. Da skall vi prata om HOM, HMP och

utbildningar.

Jag onskar er alla en skon sommarvecka!!




